Tell me about yourself.

MUELLBACHER

PERSONALBERATUNG

KEY ACCOUNT MANAGER:IN - ICONIC
FOODBRAND

Subtitel

Unser Auftraggeber - ein fiihrendes, international erfolgreiches FMCG-Unternehmen mit langjahriger
Marktfiihrerschaft in Osterreich - steht fiir eine starke Marke, Innovationskraft und nachhaltiges
Wachstum. Wir suchen nun eine:n ambitionierte:n Key Account Manager:in Export & E-Commerce am
Standort Wien, um die Exportmarkte in Mittel- und Stidosteuropa sowie Osterreichische E-Commerce-
Kunden erfolgreich weiterzuentwickeln.

IHR BACKGROUND

Sie bringen Begeisterung fur Markenartikel und Freude am Aufbau langfristiger Kundenbeziehungen mit?
Sie mochten internationale Markte aktiv betreuen und in einem abwechslungsreichen Umfeld
Verantwortung Ubernehmen? Damit Sie perfekt zu uns passen, wiinschen wir uns Folgendes:

e Abgeschlossene wirtschaftliche Ausbildung (FH/Uni) sowie 2-4 Jahre Erfahrung im Key Account
Management im FMCG-Bereich

e Ausgepragte Kundenorientierung, Kommunikationsstarke und Verhandlungsgeschick, verbunden
mit Teamfahigkeit und Eigenstandigkeit

e Analytische und strukturierte Arbeitsweise sowie Ergebnisorientierung
e Sehr gute MS Office-Kenntnisse; Erfahrung mit SAP R/3 wére ein Plus
e Sehr gute Deutsch-und Englischkenntnisse in Wort und Schrift

IHRE AUFGABEN

In dieser Rolle tragen Sie maBgeblich zum Geschaftserfolg in Ihren Markten bei. lhre Schwerpunkte werden
sein:

¢ Markt- und Kundenbetreuung: Verantwortung fur Distributionspartner in den Exportmarkten in
Mittel- und Siidosteuropa sowie fiir E-=Commerce-Kunden in Osterreich

¢ Sortiment & Promotions: Ausbau und Anpassung von Sortimenten, Regalplatzierungen und
Promotions an die jeweiligen Marktbedurfnisse



¢ Planung & Kunden-P&L: Umsatz- und Absatzplanung inkl. Steuerung von Volumen, Umsatz,
Konditionen und Marge sowie Sicherstellung der Warenverfligbarkeit

¢ Analysen & Reporting: Erstellung von Reportings, Markt- und Kundenanalysen sowie Ableitung von
Aktionsplanen

¢ Verhandlungen & Prasentationen: Vorbereitung und Durchfiihrung von Verkaufsgesprachen, Preis-
und Konditionsverhandlungen sowie Kundenprasentationen

e Konditionsmanagement: Abrechnung und Dokumentation vereinbarter Konditionen gegeniber
Handelspartnern

Wir bieten Ihnen eine vielseitige, verantwortungsvolle Tatigkeit mit Gestaltungsspielraum in einem
kollegialen Umfeld, das durch offene Kommunikation gepragt ist. Es erwarten Sie attraktive
Entwicklungsmdéglichkeiten im In- und Ausland, flexible Arbeitszeitmodelle (bis zu 2 Tage
Homeoffice/Woche) sowie umfangreiche Fringe Benefits. Das Jahresbruttogehalt betrdgt mindestens
EUR 60.000 (Basis 38,5 Std./Woche), mit Bereitschaft zur Uberzahlung je nach Qualifikation und
Erfahrung. Fir einen vertraulichen Erstkontakt wenden Sie sich bitte an unsere Personalberatung.
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